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Faktor 3.3 

B A S I S

Erfolg hat einen Namen - Ihren!

Die Schmuck-Drehvitrinen von Carl Engelkemper Münster 
sind Garant für größtmöglichen Umsatz bei minimalst 
denkbarem Aufwand.

Wählen Sie aus variantenreichen und stets top-aktuellen 
Tabletts mit Schnelldrehern der CEM Basiskollektionen 
in Gold, Silber oder Edelstahl Ihre Favoriten und profi -
tieren Sie von einer Top-Kalkulation bis zu 3,3. Auf
Wunsch labeln wir die Vitrine mit Ihrem Logo.

Digitale Bestellmöglichkeiten in unserem B2B Onlineshop 
sorgen für einen schnellen und lückenlosen Warenfl uss.
Mit dem neuen Barcodescanner lesen Sie den Strichcode
für Ihre Bestellung am P.O.S. direkt vom Tablett in Ihren
Warenkorb ein und versenden Ihren Auftrag mit nur einem 
Klick.

Ihr Interesse ist geweckt? Ihre Gebietsverkaufsleitung berät 
Sie gerne umfassend. Wir freuen uns auf Ihre Anruf.

www.engelkemper.de

KONZEPT-KÖNIG.  
Es geht also doch: viel Marketing und trotzdem eine hohe Marge! Die Einzigartigkeit von Bedra 
im Markt als Spezialist für Goldankauf und vollumfänglicher Konzeptanbieter macht neue Wege 
möglich und zeigt, dass eine gute Unterstützung für die Handelspartner eben nicht immer auf 
Kosten der Marge geht. 

DAS ALLES LEISTET BEDRA –
BEI ÜBERDURCHSCHNITTLICHER MARGE

HOHE KALKULATION UND VIEL MARKETING 
SCHLIESSEN SICH EBEN NICHT AUS

 A
m Beispiel ihrer neuen B2B-
Kampagne „World of Diamonds 
Expertenprogramm“ macht 
Bedra seine Einzigartigkeit im 

Markt deutlich. Der „ganzheitliche Partner 
rund ums Thema Edelmetall“, wie sich Bedra 
bezeichnet, bietet seinen Kunden neben dem 
„Margenturbo“ der Recycling-Verrechnung 
beim Altgoldankauf auch ein umfassendes 
Unterstützungsprogramm an. Die Liste der 
Service-Leistungen für die Kunden ist lang. 
Unter anderem entwickelt Bedra durchdach-

te und ausgereifte Verkaufskonzepte für alle 
Produkt- und Sortimentsgattungen. Neben 
Präsentations- und Verkaufssystemen wie 
Displays, Ringboxen, Tisch- oder Standvit-
rinen gibt es umfangreiche Marketingunter-
stützungen wie professionelle, kostenlose 
Werbemittel und teils individuelle Support-
Lösungen für den P.O.S.

Bedra verlangt von seinen Kunden keine 
Mindestabnahmemengen und verfügt über 
ein umfangreiches Lagerprogramm, das 

zu großen Teilen aus Produkten Made in 
Germany besteht. Beispiel hierfür ist der 
Trauring-Konfigurator, der nach Aussa-
ge Bedras branchenführend ist. Die Ringe 
werden zu 100 % in Deutschland herstellt. 
Der Konfigurator ist für Bedra-Kunden 
nicht nur kostenlos, sondern kann bei 
Wunsch auch unter dem Namen des Ju-
weliers laufen. Mehr zum Eigenmarken-
Konzept von Bedra lesen Sie auf Seite 14.
Neben Finanzierungsangeboten für End-
kunden, die über die Santanderbank ab-

Als Komplett-Service-

partner bietet Bedra seinen 

Handelskunden zahlreiche 

Unterstützungen fürs 

Tagesgeschäft an, wie am 

Beispiel des aktuellen 

B2B-Konzeptes „World

of Diamonds Experten-

programm“ deutlich wird.

gewickelt werden, gibt es auch für den 
Juwelierpartner attraktive Finanzierungs-
möglichkeiten. Der Partner kann in Raten 
bezahlen, ebenso natürlich über die Altgold-
anlieferung. Ein in Deutschland flächende-
ckender Außendienst-Support komplettiert 
das Service-Angebot. Neben Service- und 
Beratungsunterstützungen fürs Tagesge-
schäft bieten die Außendienstmitarbeiter 
auch Schulungen für das Verkaufspersonal 
in Sachen Produkt, Verkaufsgespräch und 
Abschlussargumentation an. 
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